Kopers hebben meer verwachtingen

Kandidaat-kopers op zoek naar een woning hebben
tegenwoordig alsmaar meer verwachtingen. In hun zoek-
tocht kunnen ze vandaag wel snel beslissen, dankzij inte-
ressante technologische snufjes.

KELLY CUYPERS

Het is geen nieuws meer dat kopers
zoekende zijn naar kleinere, energie-
zuinige woningen. Dankzij het recent
aangepaste EPC - dat een woning nu
een label geeft - worden mensen
meer geconfronteerd met de energie-
prestaties van een woning. Kandi-
daat-kopers zijn ook vragende partij
van hernieuwbare energie.

Naar woonomgeving toe groeit de in-
teresse om in een stedelijke omge-
ving te wonen of vlak bij een aanslui-
ting op het openbaar vervoer. Tege-
lijk moeten faciliteiten zoals school
en opvang of supermarkten dichtbij
zijn. In mindere mate ingeburgerd
zijn de alternatieve woonvormen zo-
als cohousing en kangoeroewonen.
De vraag is er wel, vooral om een be-
taalbare oplossing te bieden.

In het kader van successieplanning
kiezen meer en meer kopers voor een

gesplitste aankoop, vooral bij beleg-
gingsvastgoed, of wanneer de ouders
hun landelijke villa omruilen voor
een appartementje in de dorpskern.
De ouders kopen het vruchtgebruik
van de woning op hun naam en de
kinderen kopen de naakte eigendom
- al dan niet voorafgegaan door een
schenking van roerende goederen.

AUGMENTED REALITY

In de zoektocht naar een woning
wordt ook hetinternet geraadpleegd.
Potentiéle kopers zijn vooraferg goed
ingelicht. De hele woning is dan ook
alonline te bekijken. Helaas knappen
ze vaak af op de donkere, verouderde
inrichting. Dan komt het vaak al niet
tot een bezoekaanvraag. Het nieuw-
ste technologische snufje om hen te
overtuigen voor een bezoek is ‘aug-
mented reality’ waarbij je de woning
helemaal opgefrist te zien krijgt. Nog
geavanceerder is augmented reality

via een filmpje: de klant loopt als het
ware door de woning.

VASTGOEDSTYLING

Daarnaast heerst de trend van vast-
goedstyling, ook wel ‘home staging’
genoemd. Hierbij worden kartonnen
meubelen in de leegstaande (nieuw-
bouw)woning of hetappartement ge-
plaatstwaardoor de potentiéle kopers

een beter inzicht krijgen in de grootte
van de ruimtes en hoe zij die kunnen
inrichten. In de praktijk is een moei-
lijk verkoopbaar pand na toepassing
van vastgoedstyling reeds succesvol
gebleken. Tot slot: Stilletjesaan doen
ook online biedingsplatformen, waar
eigenaars hun woning te koop kun-
nen stellen, hun intrede.
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